igmselezione

»La certezza del risuttato.

LA BOUTIQUE DEI TALENTI Trasporti, Logistica e
Distribuzione

Responsabile di Filiale N° 0911 TR-SGH RAL: 36.000 €

Eta: 50 anni. Consolidata esperienza presso primarie Realta del settore. Per Azienda di
trasporti, magazzinaggio e distribuzione merci conto terzi, si occupa di: ricerca nuovi fornitori;
ricerca e acquisto prodotti per la gestione della flotta; supervisione corretta applicazione delle
normative di sicurezza aziendale; coordinamento team di lavoro; controllo giornaliero costi e
reporting alla direzione; attivita di sviluppo e acquisizione della clientela italiana ed estera.
Ottima conoscenza delle lingue francese, spagnola e portoghese.

Periodo di preavviso: 1 mese

Residenza: (VA)

Se il profilo & di vostro interesse cliccate qui
L'eventuale interessamento non comporta alcun vincolo di natura contrattuale e/o economica.

Addetto Commerciale N° 0912 TR-SGH RAL: 45.000 €

Eta: 36 anni. Esperienza decennale nel settore. Impiegato presso primario Gruppo di spedizioni
nazionali e internazionali con funzione di sviluppo commerciale per il Nord Est. Principali
mansioni e responsabilita: organizzazione e gestione delle spedizioni (espresso e collettame);
invio di proposte commerciali e attivita di negoziazione con clienti e prospect; scounting di
nuove opportunita commerciali.

Periodo di preavviso: 1 mese

Residenza: (PD)

Se il profilo & di vostro interesse cliccate qui
L'eventuale interessamento non comporta alcun vincolo di natura contrattuale e/o economica.

Logistic Project Manager N° 0913 TR-SGH RAL: 35.000 €

Eta: 33 anni. Laurea in Ingegneria Civile, indirizzo Trasporti. Presso Logistic Provider, si occupa
di: progettazione sistema di distribuzione sul mercato nazionale; progettazione e
implementazione di SAP e WMS a supporto della distribuzione e del magazzino; introduzione di
sistema per la gestione dei trasporti; gestione dei processi di budgeting, purchasing e del ciclo
passivo; analisi e reporting dei KPI.

Periodo di preavviso: 1 mese

Residenza: (TO)

Se il profilo e di vostro interesse cliccate qui
L'eventuale interessamento non comporta alcun vincolo di natura contrattuale e/o economica.
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Route Development Manager N° 0914 TR-SGH RAL: 45.000 €

Eta: 33 anni. Laurea in Interpretazione di Conferenza in Cinese e Inglese. Impiegato presso
Filiale di cinese di Societa internazionale di spedizioni e logistica, con mansioni di direzione
commerciale del team Italia, sviluppo del mercato, gestione dei key account per |I'area di
Shanghai e della Cina orientale. Conoscenza fluente delle lingue inglese, cinese e francese.
Periodo di preavviso: 1 mese

Residenza: (TV)

Se il profilo e di vostro interesse cliccate qui
L'eventuale interessamento non comporta alcun vincolo di natura contrattuale e/o economica.

Key Account N° 0915 TR-SGH RAL: 40.000 €

Eta: 46 anni. Laurea in Economia e Commercio. Consolidata esperienza maturata presso
Societa di trasporti e logistica. Si occupa di: attivita di new business per ampliamento parco
clienti; indagini di customer satisfaction; monitoraggio qualita del servizio reso per | “area sales;
contatto, gestione e sviluppo clientela e follow-up operativo; report periodici e statistici alla
direzione commerciale.

Periodo di preavviso: 1 mese

Residenza: (BO)

Se il profilo e di vostro interesse cliccate qui
L'eventuale interessamento non comporta alcun vincolo di natura contrattuale e/o economica.

Se siete interessati ad uno di questi profili cliccate sul profilo corrispondente o inviate una mail a info@igmselezione.it specificando il
riferimento del candidato

Se non volete ricevere piu i nostri aggiornamenti cliccate qui

Per prendere visione dell'informativa sulla privacy fare click qui
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